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Teknis dan Simulasi Pendaftaran E - Commerce
www.asmatpapua.com

Pembelian
Produk

Pendaftaran
Pelanggan

Metode
Pembayaran

Pengiriman
Produk

www.asmatpapua.com

Pengelola asmatpapua.com 
melakukan proses pengiriman
barang sesuai jasa ekspedisi
pengiriman yang dipilih oleh 
pelanggan dan selanjutnya
menginput dan menginformasikan
nomor resi pengiriman kepada
pelanggan. 

Pelanggan dapat memilih untuk
menggunakan e-money, kartu
kredit/debit, e-banking dan offline.

Pengisian form pendaftaran
sebagai user asmatpapua.com

Pelanggan dapat memilih berbagai
produk yang tersedia di etalase

produk asmatpapua.com dan 
memlih jasa ekspedisi pengiriman.
Pelanggan disediakan form alamat
tujuan pengiriman produk pesanan.
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Pendaftaran Pelanggan

Buka web 
browser,

dan ketik :

Asmatpapua.com

Klik masuk

Langkah 1

Klik daftar 
sekarang

Isi form yang sudah
disediakan.

terdiri dari nama, 
alamat email, kata 

sandi, nomor telefon

Jika sudah, klik daftar

Langkah 2 Langkah 3
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Klik
Belanja

sekarang

Langkah 1

Tentukan
jumlah produk

yang ingin
dibeli.

Jika sudah, klik
tambah ke
keranjang

Your Text

Pilih Jasa
Ekspedisi
Dan klik

konfirmasi

Pilih Produk
yang ingin

dibeli

Klik lanjutkan
pembayaran
dan isi form 

alamat lengkap
sesuai tujuan
pengiriman,
Konfirmasi

pembayaran

Pembelian Produk

Langkah 2

Langkah 3

Langkah 4

Langkah 5
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Metode Pembayaran

Klik lanjut untuk
mengkonfirmasi
nilai yang harus

ditransfer

Langkah 1

Pilih metode
pembayaran

Ikuti petunjuk
tata cara

pembayaran
dan lakukan
pembayaran

selesai

Langkah 2 Langkah 3
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Asmatpapua.com bekerjasama dengan
“Midtrans” sebagai media transaksi digital
payment gateway.

Setiap produk yang dijual di
asmatpapua.com akan di up prosentase
10% dari harga pokok produk.
Hasil dari penjualan tersebut akan
diberikan kepada masyarakat pengelola
produk dan 10% keuntungan digunakan
sebagai biaya maintenance platform.
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Endorsement
Bentuk iklan atau promosi yang menggunakan tokoh atau selebriti
terkenal yang memiliki pengakuan, kepercayaan, rasa hormat, dan
sebagainya dari banyak orang.

The Economic Times

Selebgram berasal dari kata “Selebriti” dan
“Instagram”. Mereka yang dikatakan sebagai
selebgram adalah orang yang memiliki banyak
pengikut di Instagram dengan konten kreatifnya.
Selebgram juga bisa memberikan pengaruh
kepada followers-nya untuk mendukung atau
menolak suatu hal. Makanya, ada istilah lain yang
sering kita dengar juga yakni “influencer”. Namun,
biasanya seorang influencer bisa berasal dari
platform media lain. Kalau di Instagram sendiri
sebutan khasnya adalah Selebgram.
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Strategi memilih endorse

Note : Hal paling penting sebelum memilih endorse adalah kenali dulu produkmu.

Tingkat interaksi dengan audience/ Data Engagement

Figure representatif

Biaya paid promote
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Jumlah followers



Endorse Produk Asmat

OSVALDO HAAY
Paket : 1 Photo Feed & Photo Story IG

Jangka waktu posting bertahan : 2 bulan

Harga : Rp. 10.000.000

OLVAH ALHAMID
Paket : 1 Photo Feed & Video Review Story IG

Jangka waktu posting bertahan : 1 bulan

Harga : Rp. 2.500.000

NOWELA ELISABETH AUPARAY
Paket : 1 Photo Feed & Video Review Story IG

Jangka waktu posting bertahan : 1 bulan

Harga : Rp. 8.000.000
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Simulasi Memilih
Calon Endorse 
Produk Kamu
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