
BERIKAN TAWARAN 
YANG TIDAK MUNGKIN 
MEREKA TOLAK!

APA YANG MEMBUAT SEBUAH PROPOSAL MEMILIKI PELUANG 
BESAR UNTUK DITERIMA?
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APA YANG MEMBUAT SEBUAH PROPOSAL 
LOLOS SELEKSI?



APA PENYEBAB MEREKA 
TIDAK MAMPU MENOLAK 
PROPOSAL ANDA?

APA YANG MEMBUAT SEBUAH PROPOSAL 
LOLOS SELEKSI?





MENJARING
CALL FOR 
PROPOSAL

MEMASTIKAN 
PROPOSAL

TERKIRIM 
DENGAN        

BAIK

MEMERIKSA
ASET

MEMAHAMI & 
MELENGKAPI
SYARAT

PENGUMPULAN
DATA & 
RISET

PENULISAN
PROPOSAL 
& ANGGARAN

20%

20%

30%

30%



• SIMPUL INFORMASI
• JENIS CALL (CONCEPT NOTE/FULL 

PROPOSAL)
• SKALA PAKET DAN KOMPETISI
• POSISI (IMPLEMENTOR/SP)
• FILTER/KRITERIA + OR –

(VISI, MISI, KEBIJAKAN)
• PASTIKAN KELENGKAPAN PAKET
• MEMERIKSA NILAI PAGU & TENGGAT
• SKEMA & TIM SELEKSI?
• GO OR NO-GO?

MENJARING
CALL FOR 
PROPOSAL



• KONEKSI DAN INFORMAN
• PORTOFOLIO
• PERTIMBANGAN SKALA DAN 

KOMPLEKSITAS PROYEK 
• KEMUNGKINAN PEMENUHAN 

SYARAT
• ASET MENCUKUPI?    

HAMBATAN/KETERBATASAN?
• POTENSI KEMITRAAN
• TIM PENYUSUN PROPOSAL

MEMERIKSA
ASET

20%







• FORMAT KELENGKAPAN
• JENIS SYARAT DAN KELENGKAPAN
• KRITERIA PENILAIAN 

ADMINISTRATIF
• TINGKAT KEMUTLAKAN                      

SYARAT
• MENANGANI SYARAT
• BUTUH WAKTU PENYIAPAN
• PENEKANAN PADA PROFIL 

(KEUNIKAN, KEUNGGULAN, 
PRESTASI)   EKSPLISIT

20%

MEMAHAMI & 
MELENGKAPI
SYARAT



• KONTEKS DAN SEJARAH 
“PROGRAM” 

• PEMAHAMAN TOR DAN APA YANG 
MEREKA CARI

• RISET SITUASI, MASALAH, 
TANTANGAN DAN PELUANG SOLUSI

• REFERENSI DAN RUJUKAN
• DISKUSI DAN PENETAPAN             

OPSI-OPSI KERANGKA              
USULAN PROYEK

• DATA PENERIMA MANFAAT
• DATA PENGUAT USULAN LAINNYA

30%

PENGUMPULAN
DATA & 
RISET



• OUTLINE DAN TEMPLATE STANDAR
• FOKUS TANPA MELEBAR (BATASAN 

HALAMAN)
• MENGALIR BERKESINAMBUNGAN, BUKAN 

TANYA JAWAB KUESIONER
• PADUAN PARAGRAF DESKRIPSI, 

ARGUMENTASI, EKPOSISI,                   
PERSUASI, NARASI PROSES

• BULKONAH DAN BAGAN VISUAL
• USULAN SOLUSI SE-SEDERHANA

MUNGKIN 
• ANALISA KERANGKA LOGIS / ToC
• ANGGARAN YANG MASUK AKAL
• PROFIL (KEUNIKAN, KEUNGGULAN, 

PRESTASI)   IMPLISIT

30%

PENULISAN
PROPOSAL 
& ANGGARAN





• LENGKAP, GUNAKAN CHECK LIST
• TEPAT CARA, TEPAT ALAMAT 

DAN TEPAT WAKTU
• DAPATKAN KONFIRMASI
• PANTAU MELALUI JALUR RESMI, 

KONEKSI DAN INFORMAN
• RESPON CEPAT JIKA 

DIBUTUHKAN TAMBAHAN 
TINDAKAN DAN DATA

• PENGUMUMAN SELEKSI

MEMASTIKAN 
PROPOSAL

TERKIRIM 
DENGAN      

BAIK







DAYA = ENERGI/POWER
DAYA DIUNGKIT OLEH 
MOTIF DAN VISI

BAGAIMANA BISA SEBUAH PROPOSAL YANG       
MEMILIKI DAYA TAWAR TAK TER-TOLAK-KAN 
DILAHIRKAN?




